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PADA KANDIDAT

Bisnis, JAKARTA — Para pelaku industri asuransi berharap calon Dewan Komisioner Otoritas Jasa Keuangan mampu
memperbaiki aturan, tetapi tetap memberikan ruang mengoptimalkan potensi industri jika terpilih.
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lios) Bhima Yudhistia menaruh

Komisioner DK

OJK periode 2022—2027 terpilih

um Ing Terakhir, Adi Budiarso menjadi sektor
(AAUI) Bern Dw-  kandidat yang berasal dari lem- dan tekfin. Akuisisi perusahaan
yantomenilaipara  baga pemerintab. Saat ini, Adi penyedia jasa pinjaman online terhadap bank-bank kecil
kandidat memiliki  menduduki posisi Kepala Pusat  atau teknologi finansial (tekfin).  Mereka hingga antara keduanya,
latar belakang pengalaman di  Kebijakan Sekior Keuangan Ba-  Bhima mengatakan ada tiga telah menjadi fenomena yang tak
industri yang cukup  dan Kebijakan Fiskal Kementerian  harapan yang harus dilakukan bersama-sama
kuat. Dia meyakini siapa pun DK OJK ke . [denqan industri “Memang benar ke depan akan
yamu-pmhahndamlmml “Memang ada dua nama yang Pertama, OJK hadir untuk men- [kolaborasi fintech
mitra dialog bagi asosiasi. lebih dekat ke industri dorong pembiayaan yang bersifat  asuransi] bisa dan bank] sehingga
“Mereka bersama-sama [dengan  nonbank, tetapi huynz m ususnva bagi pelaki  menghasilkan pa:yya:;unehn »{wﬁ saja
atau memperbaiki aturan-aturan ” imbuhnya. (UMKM). atau memperbaiki Amin menuturkan bahwa ide
dari sisi kebijakan, sehingga dapat ~ Sementara itu, Direktur Ek- Kedua, memperbesar porsipen-  apyran-aturan dari deputi khusus tekfin
lebih industri  sekutif Asosiasi Asuransi Jiwa danaan tekfin untuk sektor-sektor di luar sektor IKNB akan
perasuransian di Tanah Air,” ka-  Indonesia (AAJ) Togar usaha yang ada di perdesaan atau  SiSi Kebijakan. otoritas lebih fokus menangani
tanya kepada Bisnis, Senin (7/3). e semua calon yang diaju- ymghendacﬁlmrhdmh& tantangan yang ada. Pasalnya,
Dewmlwm‘nimu para profesional yang memiliki ja sama atau kolaborasi antara cam industri dengan beragam
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""" Reporter: Ahmad Febrian | Editor: Ahmad Febrian
KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Otoritas Jasa Keuangan (OJK) masih
menggodok aturan terbaru mengenai produk asuransi yang dikaitkan
dengan investasi (Paydi). Termasuk di dalamnya unitlink. Aturan tersebut
salah satunya akan mengatur besaran alokasi minimum investasi unitlink

Rekomendasi
Drama Korea

Aturan inilayak ditunggu. Berdasarkan paparan riset IFG Progress, Senin
(7/3), dalam lima tahun pertama umur unitiink, duit nasabah yang
diinvestasikan kurang dari 15%

Lantas, ke mana saja duit nasabah itu? Masih berdasarkan riset IFG
Progress, mayoritas yakni 41%-57% merupakan biaya asuransi. Lalu antara
29%41% menjadi biaya akuisisi dan 2%3% merupakan biaya administrasi.

Unitlink saat ini menjadi andalan bisnis perusahaan asuransi. Pada tahun
2020, jumlah pemegang polis individual asuransi unit link tercatat sebanyak
59 juta jiwa atau sekitar 38% dari total polis individual asuransi jiwa.

Sementara itu, berdasarkan premi, per tahun 2020, tercatat sebesar Rp77,6
triliun. Atau menyumbang sekitar 45% terhadap total pendapatan
perusahaan asurans

“Kami menilai perlunya evaluasi dan revisi struktur biayai produk unitlink.
Analisa kami menunjukkan, kinerja porsi investasi dari produk unit link
hingga lima tahun belakangan relatif di bawah performa benchmark Indeks
Harga Saham Gabungan (IHSG) dan Indonesia Composite Bond Index
(ICBI). Apabila tren ini berlanjut, nasabah bisa jadi lebih memilih produk
tradisional asuransi dan produk investasi secara terpisah, dan bukan dalam
bentuk unit link" papar Head of IFG Progress, Reza Yamora Siregar.

Wakil Direktur Utama Indonesia Financial Group (IFG), Hexana Tri Sasongko
menjelaskan, unsur proteksi mesti lebih dulu ditekankan dari produk
unitlink, dibanding unsur investasi.

Ketika agen memasarkan, selalu memaparkan tiga skenario hasil
investasi, yakni pesimistis, moderat, dan optimistis. Tapi jarang agen yang
memaparkan risiko unitlink dan berbagai biaya tersebut.

*Jadi memang tidak boleh sembarang agen yang boleh menjual uni link. Di
sisi lain, nasabah melihat suku bunga deposito rendah mencari alternatif
investas. Lalu menganggap unit link sebagai produk investasi. Padahal
unitlink produk asuransi berbasis proteksi,' terang Hexana.
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Jakarta - PT Prudential Life Assurance (Prudential Indonesia)
meningkatkan iteras! keuangan sejak dini melalul Kurkulum Cha-Ching
Program Ini memperkenalkan konsep dasar pengelolaan keuangan
Kepada anak-anak usia 7-12 tahun

Kurikulum Cha-Ching diperkenalkan pada 2016 oleh Prudence
Foundatin bekarja 88ma dengan JA At Pacic untuk memudankan

an odkas! fraradel sacard et clkoes,
Sampai sa pmgvnm tersebut sudan diluncurkan di 8 negara
m.mnngm \etih ar 500 000 murd dan febih dar 10.000 guru il oasia
Asia dan Afrika

Ol Indonesia, Kurikulum Cha-Ching diperkenalkan pada 2017 dan telah
berhasil mendidik lebin dari 160 000 murid dan melatin 5 300 guru d)

800 sekolah dasar d) Indonesia, seperti di Jabodetabek, Sidoarjo,
Trenggalek dan Bitar

‘Dalam empat tahun teraknir, jurmiah murid di Indonesia yang terpapar
Ineras| keuangan melajul Kurlkulum Cha-Ching meningkat sebanyak ima
Kell lipat, dengan rata-rata peningkatan pengetanuan iteras keuangan
murid sebesar 12% pasca pembelajaran,” ujar Chiel Human Resources
and Community Investment Officer Prudential Indenesia Indrijati Rahajoe
dalam keterangan tertulis, Senin (7/3/2022)

Baca ju
Mau Boll Unit Link? Simak Mal ini Dulu

Nogak Kaget

Indrijati menuturkan sebagian besar guru menilal materl Kurlkulum Cha-
Ching mudah dipahami oleh murid karena mengemas konsep dasar
Kauangan secara Krealt unik menark minat beiaja anak-anak

ang tua dapat intuk mulal
Bale e THA AL Kt/ SSjh e SeCare nArhe Taien kel
digital

“Selain modul dan permainan, fokus Inovas! yang kami lakukan adalan
melaul pemantaatan eknolog! dga, seningga matermaerl yang kems
K pat mudah dipelajari oleh anak Salah satunya melaiui video
uslk isah Cha-Ching Yang mamcertaxan Pewalingan $ecu enam iak
anggota grup band dalam mengajarkan empat konsep dasar keuangan,”

imbuh Indrijati

Melaiul media massa dan digital, tayangan Cha-Ching di televisi, liputan
media, dan media sosial telah berhasil menjangkau lebin darl 24 juta
orang ai Indonesia.

Indrijati mengungkapkan tahun lalu, Prudential Indonesia bekerja sama
dengan sebuah lembaga nirlaba yang merupakan bagian darl JA Asia
Pacific, dan KIPIN School memproduks enam serial video Cha-Ching
yang telan diakses oleh lebin dar| 20.000 anak Indonesia melalul televis!
dan kanal YouTube

Baca juga:
Inl 4 Tahapan Penyeiesalan Keluhan Unit Link Prudential di LAPS
3K

Tahun ini, Prudential berencana meluncurkan permainan edukasi Cha-
Ching online, Petualangan Uang Cha-Ching yang akan menjangkau
enam juta anak pada 2026, Menurut Indrijati literasi keuangan berperan
penting dalam membantu Individu maupun masyarakat merain
kesejahteraan finansial

*Harapan kami, kurikulum Cha-Ching dapat diterapkan sebagal kurikulum
nasional sehingga semakin banyak anak Indones!a yang terpapar Iiteras!
Keuangan. Dengan memberikan edukas finansial sedini mungkin kepada
anak-anak, kita lidak hanya membantu Membangun kualitas sumber
daya manusia yang melek finansial, tapl juga mewujudkan masa depan
yang lebin balk bag! Indonesia.” katanya.

Chairman of Prudence Foundation Donald Kanak menjslaskan peneitian
menunjukkan upaya edukasi finansial harus dimulal sedini mung

karena anak-anak sudah mulal mengembangkan kemampuan dasar
untuk mengelola keuangan sejak usia tujun tahun

"Melalul program Cha-Ching, kami terus berinovasi dalam upaya
membekall generas! masa depan dengan pengetahuan, keterampiian,
dan perilaku keuangan, sehingga Mereka MaMpu MEMDUAL keputusan
keuangan yang lebin baik dalam hidup,” ungkap Donaid

Baca juga:
enyelesalan Sengketa Unit Link Ditinjau dari Py
Asuransi

spoktif Hukum

Dalam program ini ada empat konsep dasar keuangan yang diajarkan
aajam kurlkulum Cha-Ching, yaitu Memperolen (Earn), Menyimpan
(Save), Membelanjakan (Spend), dan Menyumbangkan (Denate)

Selain bermantaat membakall anak-anak dengan pengstahuan

Salah satu program yang ditujukan untuk mengembangkan program
Cha-Ching adalah Cha-Ching Financial Literacy Conference yang
aladakan secara virtual pada 18-19 Februarl 2022 Konfer

yang diadakan oleh Prudence Foundation, bekerja sama
Achievement (JA), organisasi pendidikan nirlaba intemasi
iskiabia pentignya acaa adasgun setagl kelerarpn
abad k

Konferens! yang terbuka untuk publik inl diikuti pendidik, pakar industri,

Jjakan, dan akademis) dari seluruh dunia dan menyorati
kemajuan apa saja yang telah dicapal i bidang edukas! lteras! finansial
serta kolaborasi seperti apa yang dibutuhkan untuk semakin
meningkatkan tingkat iterasi masyarakat
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Simak Cara Kerja Unit Link, Alokasi Premi Serta
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NKRIKU Berkaca pada laporan Otoritas Jasa Keuangan (0JK), premi yang dihimpun dari industri
asuransi Jiwa mencapal Rp184,32 triliun sepanjang tahun 2021. Realisas! ini tumbuh 7,21 persen
ibandi realisasi pada tahur sebesar Rp 171,93 triliun.

Salah satu produk yang menjadi pilihan masyarakat adalah produk asuransi jiwa yang dikaitkan
dengan investasi, yaitu unit link.

Produk asuransi unit link tersebut pada dasarnya adalah produk perlindungan jiwa yang
memadukan proteksi sekaligus investasl.

3 BULAN E
INKUBATOR BISNIS

IDEA PATKAN KESEMPATAN PENDANAAN

HINGGA MILIARAN RUPIAN
CLOUD

Scale Up Your Business With Idea Cloud °

baca juga:

Pada asuransi unit link, manajer investasi akan mengelola alokasi investasi nasabah. Sama
halnya seperti produk reksadana, Investasi pada unit link juga memiliki risiko serta tidak dapat
dijamin hasilnya, karena tergantung pada kondisi ekonomi.

Berita Populer Pandemi Buat Kesadaran Asuransi Melonjak, Produk Ini Jadi
Favorit

Asurans! unit link memiliki tujuan utama agar premi yang dibayarkan dapat tetap dan tidak naik
seiring berjalannya waktu, karena kenaikan biaya asuransi dapat tertutupi dari nilai tunai
investasi yang telah terbentuk. Selain itu, agar nasabah dapat terus membayar biaya asuransi
hingga usia nasabah tidak produktif atau masa pensiun. Sehingga nasabah selalu memiliki
perlindungan jiwa dan kesehatan.

Untuk itu, kamu perlu mengupas lebih dalam terkait alokasi pembayaran premi pada produk unit
link. Mengingat unit link adalah produk asuransi yang digabungkan dengan investasi, premi yang
dibayarkan akan dialokasikan menjadi 2 baglan.

Berita Populer Ingin Coba Asuransi Unit Link? Yuk Kenali 8 Istilah Penting

Pertama, Premi Dasar Berkala yaitu premi yang dibayarkan terus agar polis aktif. Sebab, tujuan
dari premidasar berkala ini untuk meng-cover biaya asuransi yang mengalami kenalkan seiring
bertambah besarnya risiko sesuai pertambahan umur nasabah.

Biaya asuransi ini ibaratnya kuota interet. Jika tidak diisi, makakuota akan habis dan jaringan
Internet tidak lagi bisa tersambung sehingga tidak bisa berselancar diinternet. Jadi, untuk
menjaga asuransi unit link tetap aktif, nasabah harus terus membayar premi dasar berkala. Jika
nasabah berhenti bayar, maka nilai tunai yang terbentuk dari investasi nasabah yang akan
dipakai untuk melanjutkan pembayaran asuransi.

Berita Populer IEG Life Resmi Gabung AAJI, Industri Asuransi Jiwa
& i g

Kedua, Premi Investasi berkala (Top Up) akan dialokasikan untuk membentuk nilai dana lewat
Investasi. Bila nasabah ingin agar nilai tunai dari investasi lebih besar dan cepat terbentuk, maka
nasabah bisa melakukan Top Up pada prem investas| berkala. Penempatan Investasi pada jenis-
Jenis instrumen Investasi dalam unit link dinamakan fund.
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Berita Terkait INDUSTRY.co.id - Jakarta - Berkaca pada laporan Otoritas Jasa

o Keuangan (0JK), premi yang dihimpun dari industri asuransi jwa
R mencapai Rp 18432 triliun sepanjang tahun 2021. Reaisasi ini
s tumbun 7.21% dibandingkan realisasi pada tahun sebelumnya
sebesar Rp 171,93 triliun. Salah satu produk yang menjadi pilinan
S masyarakat adalah produk asuransi jiwa yang dikaitkan dengan
e 2022 investasi, yaitu unit ink. Produk asuransi unit link tersebut pada

dasamya adalah produk perlindungan jiwa yang memadukan
Setelah dirusak, proteksi sekaligus investasi
Hutan Bowasie & NTT
e ek s P03 asuransi unitlink, manajer investasi akan mengelola alokasi
Ecotoursm investasi nasabah. Sama hainya seperti produk reksadana,
investasi pada unit link juga memilii risiko serta tidak dapat
iinya, karena Kondisi ekonomi
P e poveen @ Asuransi unit link memilii tujuan utama agar premi yang
Tahun 2021 dibayarkan dapat tetap dan tidak naik seiring berjalannya waktu,
karena kenaikan biaya asuransi dapat tertutupi dari nilai tunai

investasi yang telah terbentuk.Selain ftu, agar nasabah dapat terus membayar biaya
asuransi hingga usia nasabah tidak produktif atau masa pensiun. Sehingga nasabah
setalu memilii perlindungan jiwa dan kesehatan.

Arvwana Citramulia

PT ASURANSI JIWA ASTRA (Astra Life) mengajak masyarakat untuk mengupas lebin
dalam terkait alokasi pembayaran premi pada produk unit link. Mengingat unit fink
adalah produk asuransi yang digabungkan dengan investasi, premi yang dibayarkan
akan dialokasikan menjadi 2 bagian.

Pertama, Premi Dasar Berkala yaitu premi yang dibayarkan terus agar polis aktif. Sebab,
tujuan dari premi dasar berkala ini untuk meng-cover biaya asuransi yang mengalami
kenaikan seiring bertambah besamya risiko sesual pertambahan umur nasabah. Biaya
asuransi ini ibaratnya kuota intemet. Jika tidak diisi, maka kuota akan habis dan
jaringan intemet tidak lagi bisa sehingga tidak bisa di internet.
Jadi, untuk menjaga asuransi unit link tetap aktif, nasabah harus terus membayar premi
dasar berkala. Jika nasabah berhenti bayar, maka nilai tunai yang terbentuk dari
investasi nasabah yang akan dipakai untuk melanjutkan pembayaran asuransi.

Kedua, Premi Investasi berkala (Top Up) akan dialokasikan untuk membentuk nilai dana
lewat Investasi

Bila nasabah ingin agar nilai tunai dari investasi lebih besar dan cepat terbentuk, maka
nasabah bisa melakukan Top Up pada premi investasi berkala. Penempatan investasi
pada jenis-jenis instrument investasi dalam unit link dinamakan fund. Di Astra Life ada
11 macam fund yang bisa dipilih untuk diinvestasikan sesuai profil risiko nasabah, dan
diberikan fasilitas switching dengan cara memindahkan investasi nasabah dari fund
yang sudah dipilin ke fund yang lain_

Di Astra Life, nasabah juga
switching tanpa biaya sebanyak 4 kali dalam setahun, selebinnya akan dikenakan biaya
sesuai ketentuan. Lebih dari ftu, ada beberapa komponen biaya yang dikenakan untuk
mendapatkan manfast proteksi dan investasi dari premi yang telah dibayarkan. Berikut
5 komponen biaya yang wajib dipahami-

1. Biaya akuisisi, yaitu biaya at yang dari
perusanaan asuransi, meliputi biay biaya tainnya
yang besamya bervariasi antara produk dan perusahaan asuransi. Biasanya dikenakan
pada 5 tahun 50%-100%,

40%-75%, dan tahun ketiga hingga kelima 5%15%

2 Biaya Asuransi (Cost of Insurance/ COI), biaya ini dibebankan untuk mendapat
manfaat asuransi dasar, yakni asuransi jiwa Di Astra Life, manfaat dasamya 3in 1,
selain perlindungan jiwa, nasabah akan mendapat perlindungan terminal liiness dan
cacat tetap dan total sekaligus.

3. Biaya asuransi tambahan (Cost of Rider/ COR), biaya ini untuk membayarkan manfaat
asuransi lainnya selain manfaat i dasar,
seperti rawat Inap, penyakit kritis, dan sebagainya sesuai dengan pilinan nasabah.

4 Biaya i, Biaya ini dil untuk layanan
nasabah, seperti penginman notifikasi taginan jatun tempo atau penerimazan premi dan
Iaporan perkembangan dana investasi serta transaksi finansial nasabah.

5. Biaya pengeloiaan investasi, biaya ini dikenakan dari nilal tunal yang diinvestasikan
sebesar 1%-3% per tahunnya. Biasanya biaya ini sudah termasuk pada Nilai Aktiva
Bersin asuransi unit link_

Dapat dipahami bahwa asuransi unit link merupakan produk perfindungan dengan
tujuan utama untuk mendapatkan manfaat perlindungan jiwa dan kesenatan hingga
usia 99 tahun. Untuk mengetahui lebin detail terkait unit link, jangan ragu untuk bertanya
ataupun berkonsultasi dengan tenaga pemasar dan perusahaan penyedia asuransi
mengenai ketentuan produk dan polis yang akan dibeli

“Astra Life dengan semangat FiGotYourBack terus berupaya memberikan berbagai
konten edukasi finansial dan pemahaman produk asuransi untuk mendorong financial
literacy keluarga Indonesia. Dengan demikian, masyarakat menjadi semakin cerdas
dalam termasuk produk asuransi agar
bisa merasakan manfaat yang optimal dari perfindungan yang dimiliki~ tutup Windy
Riswantyo selaku Head of Marketing, Branding & Digital Astra Life.

Cek akun Instagram @astralifeid serta akun youtube Astra Life untuk mendapatkan
informasi edukatif seputar finansial dan asuransi jiwa atau kunjungi astralife.co.id untuk
melinat beragam produk dan layanan yang dihadirkan oleh Astra Life.
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Bisa Dihentikan

» Sengketa Berkepanjangan Perusahaan Asuransi dan Nasabah

JAKARTA, TRIBUNMA-
NADO.CO.ID - Industri
asuransi belakangan
menjadi sorotan banyak
pihak. Ini merupakan
imbas dari sengketa
berkepanjangan antara
sejumlah nasabah dan
perusahaan asuransi
terkait produk asuransi,
khususnya produk asu-
ransi yang dikaitkan in-
vestasi (PAYDI) atau unit
link.

Ketua Dewan Komisi-
oner Otoritas Jasa Ke-
uangan (OJK) Wimboh
Santoso mengatakan,
sengketa terkait produk
asuransi harus disele-
saikan sendiri oleh per-
usahaan penerbit asu-
ransi tersebut. Hal ini
perlu dilakukan untuk
mencegah hilangnya ke-
percayaan masyarakat.

“Jangan sampai mem-
berikan imbas kepada
sistem keuangan seca-
ra overall,” kata Wim-
boh, dalam acara Power
Lunch CNBC Indonesia.
Senin (7/3/2022).

“Karena permasalahan
di satu lembaga kalau ti-
dak cepat diselesaikan
itu bisa menimbulkan
(dampak) kepercayaan
masyarakat kepada sek-
tor keuangan secara ke-
seluruhan,” tambahnya.

Lebih lanjut la bi-
lang, dalam penyelesai-
an sengketa OJK dapat
memfasilitasi pertemu-
an antara perusahaan
asuransi dengan konsu-

WARTAXOTA

Karena

permasalahan
di satu lembaga
kalau tidak cepat
diselesaikan
itu bisa
menimbulkan
(dampak)
kepercayaan
masyarakat
kepada sektor
keuangan secara
keseluruhan.

WIMBOH SANT0SO
Ketua Dewan Komisioner 0JK

men. Apabila pertemuan
tidak membuahkan ha-

sil, maka penyelesaian
sengketa dapat dilanjut-
kan ke lembaga alterna-
tif penyelesaian sengke-

ta atau LAPS.

“Apabila tidak selesai
bisa masuk ke pengadil-
an. Ini adalah prosedur
yang ada,” ujamya.

Jika sengketa berlarut,
OJK minta hentikan pen-
jualan produk Sebagai
regulator, Wimboh bilang,

kepada perusahaan asu-
ransi terkait untuk mem-
buat pefa jalan penyele-
saian sengketa.

Ini menjadi penting
untuk mempercepat
proses penyelesaian
sengketa. Apabila pe-
nyelesaian sengketa ber-
langsung berlarut-larut,
OJK juga dapat memin-
ta perusahaan asuransi
terkait untuk menghen-
tikan sementara penju-
alan produk asuransi
yang menjadi sengketa
dengan konsumen.

“Tentunya kita bisa
saja kita minta sementa-
ra untuk perusahaan ter-
sebut, yang mengalami
dispute untuk sementa-
ra tidak menjual produk
tersebut,” tutur Wimboh.
“Karena apa? Karena ini
bisa memberikan signal
yang kuran baik kepada
nasabah-nasabah lain,”
tambahnya

Permintaan penghen-
tian sementara penju-
alan tersebut menjadi
salah satu langkah yang
sudah lama dilakukan
OJK terkait penyelesai-

an sengketa. (kps)
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Uniuk Indonesly  ———

o Cermalt Memilih Asuransi, Begini
Caranya

) | Seiring berkembangnya teknologi membuat masyarakat lebih mudah dalam
berbagi dan mencari informasi, termasuk asuransi.

L Nanvemamranien

oo

Tagar.id

[N\

oy e o St

Jakarta st Karena

mencari informasi, termasuk asuransi. JUGA

Sepe eator, Cindy
Tagar id dengan tema Cermat Berasuransi Agar Tidak Merugi, Sabtu 20 November 2021 GINI’
yang lalu. la memberikan tips memilih asuransi yang cermat. -

ruangbelajar
‘wop banty kamut

Sebagai Cindy

k yang Ag: masyarakat g dan

mengurangi rsiko dengan asuransi.

1. Memilih agen yang baik
Ini Dia Sumber Rekayaan
i Carilah agen yang Selehgram Crazy Rich Livy
Kenala
: ik
bayar dan estimasi investasi yang terbentuk T
Dati tidak sampai 10%. i lustrasing Konglomerat Pemilik Trans TV
ada 5%10% hingga 15% Serta ada beberapa oknum yang mengimingi returm 15% di urit
ik Kitah hami bahwa

lain.

2. Jangan modal ga enakan dan memastikan produk yang
dibeli Mochtar Riady “The Magic Man of
ibel Bank Markeling’

teman
yang Hermes dan Ralusan Brand
produk, Mewah Lainnya Angkat Kaki dari
Rusia
Tak hanyaitu,
9 1polis
gado. K Harga Emas Antam di Pegadaian
Lebaih baik Sablu. 5 Maret 2022

sesuai dengan kebutuhan

Dear Investor Milenial. Ini Cara
Warren Butfelt Beli Saham Bagus
untuk Investasi

3.Jangan hanya percaya kata agen

Cak belajar, o serta tergiur premi paling Pinjaman untuk Rusia dan
murah. C: Belarus Dihentikan Bank
‘sesuai dengan yang dibutuhkan. Dukungan China

Cukai Rokok bisa Dijadikan
Sumber Pembiayaan Keschatan

4.Biaya asuransi Termasuk Kanker
c 10atau
1 ¥
Karena OJK
terhindar Banyak

‘awal tetapi lebih cepat naik karena biaya asuransi.

Iudia 4 yang cermat ala Cindy Xie.
Guntur Roml
terhindar dari kerugian d masa mendatang.] Muhammad Syari ta

FP1 Jadi Teroris
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Ada Gap Segmentasi Kinerja Perusahaan Asuransi di Masa
Pandemi: Konsolidasi Jadi Urgensi

Selasa, 08 Maret 2022. 00:11 WIB

«&

Kredit Foto: Imamatul Silfia

WE Online, Jakarta - Studi yang dilskukan oleh Indonesia Financial Group (IFG)
Progress menunjukkan sekitar 70% dari 30 perusahaan asuransi jiwa di Indonesia
memiliki aset di bawah Rp10 triliun. Sementara, 30% lainnya memiliki aset di atas

Rp10 triliun di mana 50% di antaranya merupakan perusahaan asing.

HeadlSenior Executive Vice President IFG Progress Reza Yamora Siregar
menjelaskan, sebanyak 50% dari perusahaan asuransi jiwa yang memiliki aset di
bawah Rp10 triliun mengalami penurunan ekuitas dan RBC (Risk-Based Capital).
Sebanyak 1 dari 4 perusahaan dengan aset di bawah Rp10 triliun melaporkan
penurunan RBC di atas 25% pada masa pandemi.

Baca Juga: Kinerja Industri Asuransi Umum RI Underdeveloped, IFG Progress:

Terlalu Bergantung pada Makroekonomi

Edit video
dari

mana pun

"Beberapa di antaranya memiliki RBC di bawah 120% atau ketentuan minimum
OJK," katanya saat Editors Gathering IFG Progress di Graha CIMB Niaga, Jakarta
Selatan, Senin (7/3/2022).

Dia melanjutkan, perusahaan asing dan lokal dengan aset di atas Rp25 triliun
melaporkan pertumbuhan aset yang lebih tinggi bila dibandingkan dengan
perusahaan asuransi dengan aset yang lebih kecil.

“Observasi kami juga menemukan 17 dari 39 perusahaan mengalami penurunan
aset selama pandemi, yakni 10 perusahaan lokal dan 7 perusahaan asing. Lebih
dari 50% dari perusshaan yang terkontraksi merupakan kelompok aset di bawah

RpS5 triliun,” tambahnya.

Akan tetapi, jumlah perusahaan dengan aset di atas Rp25 triliun yang terlibat
dalam studi IFG Progress hanya mencakup 15% dari keseluruhan. Sementara, 30%
perusahaan asuransi mengalami penurunan rasio likuiditas yang 70% di
antaranya merupakan perusahaan dengan kelas aset di bawah Rp25 triliun.

“Pemulihan ekonomi seiring dengan situasi Covid-19 yang jauh lebih baik akan
memberikan sentimen positif untuk prospek asuransi jiwa di Indonesia ke
depannya. Segmentasi kinerja antara perusahaan besar dan kecil yang terjadi
pada masa pandemi Covid-19 menunjukkan konsolidasi sektor asuransi jiwa

merupakan pekerjaan rumah yang mendesak,” tutup Reza.
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DITOPANG KONTRIBUSI ASURANSI
Pendapatan Reliance
Capital Tumbuh 7,9%

NERACA
lalram Dilahunzozl PT Reliance Capital Mana-
gement (Reliance Group) membukukan laba sebelum
pqak(m‘) sebesar Rp123,1 miliay, naik 17% diband-
ingkan dengan capaian pada 2020 sebesar Rp105,2 mil-
i Direktur PT Reliance Capital Management, Gatot
Subagio menjelaskan balwa aset Rediance Group juga
tumbuh 11,2% menjadi Rp3,08 triliun, dari sebdum
nya Rp2,77 wriliun pada 2020.
peningkatan total aset se]ala’n
engan peningkatan nilal piutang dan investasi pada
kegatan asuransi kesehatan, umum, jiwa dan pembi-
ayaan dengan total peningkatan sebesar Rp72,3 miliar
atau menyumbang 22,7% dari total peningkatan
asel”Kemudian dari sisi ekuitas, terjadi pula pening-
katan sebesar 6,7% dari tshun sebelumnya sebesar
Rp1,20 triliun men;adx Rp1,28 triliun pada 2021, ujar-
nya g-a Jakarta, kemarin
ot mengatakan, pendapatan mengalami pen-
ingkatan sebesar 7,9% menjadi Rp965,2 miliar pada
2021, naik 8,1% dari RpB93,2 miliar pada 2020"Kita li-
hatkenaikan pendapatan solid sejak 2019 ke 2020 sebe-
sar9 G%,nmﬁad&lpenendaﬂmnmmmesbpun
ada tekanan dari pasar akibat pandemi,” kata Gatot.
kontribusi pendapatan terbesar
beusaldmpanasuransu terutama diperoleh dari asur-
ansi kesehatan sebesar Rp489 miliar dan asuransi ke-
sehatan sebesar Rp219 miliar. Sementara itu, peridap-
atandariasuransijiwamenyumnbang Rp1 39 miliar sep-
anjang 2021
“Keberhasilan tersebut merupakan pencapaintert-
inggi selamaini. Kita tahu bahwa selama dua tahun ter-
akhirinidumadanhtsnis umumnyabetadadalam
skuasl sulu. Narmun nce Group basa mencetak

yang membanggakan, aman meng-
hadaplpmdelmamd-my\anglmu di sejak tahun
2020 hingga seat ini akan menjadikan Rellance Group
lebih agresif dan makin tangguh)” kata Founder &
Chairman Reliance Group Anton Budidjaja.

Adapun beberapa inisiatif yang dilakukan perusa-
haanpada2021 diantaranya produkberba-
sis digml vaitu RELlInvest, dan RELIdoc. Kemudian

penerbitan obligasi retail, dan proyek-proyek invest-
ment banking lainya pada kegiatan pelaksana pen-
jamin emisi saham sebagai sole underwriter atau pen-
jamin tunggal pelaksana emisi sabam perdana PT GTS
Internasional Thk dan sebagalm\ln pelaksana
emisi pada penawatan umum s PT Bank Pem-
bangunan Daerah Banten Thi.

Daiah!vitas penjamin efek, perusahaan membu-

pendnpaum sebesar Rpl4,72 miliar, jauh me--
ningkat daripada capaian pada 2020 yang hanya Rpl0
juta. PT Reliance Manager Investasijuga berhasilmenc-
uakkanﬂm 2021 menjadi Rp5,]
diduhm lch mem oo
g O yang mulai akeif
pada penjualan reksadana terstrukiur.
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‘Oleh: Ahmad Nabhani Selasa, 08/03/2022

BERITA TERKAIT
Catatkan Laba Kotor Rp2,6 Triliun - Bank
EJB Optimis Lanjutkan Kinerja Positif di
2022
Aksi Jual Investor Asing Bikin IHSG Loyo
Saham Hotel Sahid Masuk Pengawasan BEI
HAIS Raih Kontrek Angkutan Kargo Ke
Vietnam

Adira Siap Terbitkan Obligasi Rp 2 Triliun

NERACA

Jakarta — Di tahun 2021, PT Reliance Capital Management (Reliance Group)
membukukan laba sebelum pajak (PBT) sebesar Rp123,1 miliar, naik 17%
dibandingkan dengan capaian pada 2020 sebesar Rp105,2 miliar. Direktur PT
Reliance Capital M; ., Gatot Subagio menjelaskan bahwa aset Reliance

Group juga tumbuh 11,2% menjadi Rp3,08 triliun, dari sebelumnya Rp2,77 triliun
pada 2020.

Disampaikannya, peningkatan total aset sejalan dengan peningkatan nilai piutang
dan investasi pada kegiatan asuransi kesehatan, umum, jiwa dan pembiayaan
dengan total peningkatan sebesar Rp72,3 miliar atau menyumbang 22,7% dari
total peningkatan aset.”Kemudian dari sisi ekuitas, terjadi pula peningkatan
sebesar 6,7% dari tahun sebelumnya sebesar Rp1,20 triliun menjadi Rp1,28

triliun pada 2021,"ujarnya di Jakarta, kemarin

Gatot \! d 1 mengalami peningkatan sebesar 7,9% menjadi
Rp965,2 miliar pada 2021, naik 8,1% dari Rp803,2 miliar pada 2020."Kita lihat
kenaikan pendapatan solid sejak 2019 ke 2020 sebesar 9,8%, menjadi 8,1 persen
dari 2020 ke 2021 meskipun ada tekanan dari pasar akibat pandemi,” kata Gatot.

Di fkannya, kontribusi pendapatan terbesar berasal dari jasa asuransi

terutama diperoleh dari asuransi kesehatan sebesar Rp489 miliar dan asuransi
kesehatan sebesar Rp219 miliar. Sementara itu, pendapatan dari asuransi jiwa
menyumbang Rp139 miliar sepanjang 2021. “Keberhasilan tersebut merupakan
pencapain tertinggi selama ini. Kita tahu bahwa selama dua tahun terakhir ini
dunia dan bisnis pada umumnya berada dalam situasi sulit. Namun Reliance
Group bisa mencetak prestasi yang membanggakan, Pengalaman menghadapi
pandemi Covid-1¢ yang terjadi di sejak tahun 2020 hingga saat ini akan
menjadikan Reliance Group lebih agresif dan makin tangguh,” kata Founder &
Chairman Reliance Group Anton Budidjaja.

Adapun beberapa inisiatif yang dilakukan perusahaan pada 2021 di antaranya
peluncuran produk berbasis digital yaitu RELIInvest, dan RELIdoc. Kemudian
penerbitan obligasi retail, dan proyek-proyek investment banking lainya pada
Kegiatan pelaksana penjamin emisi saham sebagai sole underwriter atau
penjamin tunggal pelaksana emisi saham perdana PT GTS Internasional Thk dan
sebagai penjamin pelaksana emisi pada penawaran umum terbatas PT Bank

Pembangunan Daerah Banten Tbk.

0 Comments Sortby  Oidest =
Dari aktivitas penjamin efek, perusahaan membukukan pendapatan sebesar !
Rp14,72 miliar, jauh meningkat daripada capaian pada 2020 yang hanya Rp1o
juta. PT Reliance Manager Investasi juga berhasil mencetak kenaikan pendapatan
pada 2021 menjadi Rp5,1 miliar dari hanya Rp2,0 miliar pada 2020. Kenaikan Add a comment

didukung oleh langkah perusahaan yang mulai aktif pada penjualan reksadana

terstruktur.
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Asuransi Great Eastern [Profil Perusahaan & Daftar
Produk]

lifepal Selasa, 8 Maret 2022 | 11:13 WIB

Asuransi Great Eastern adalah anak perusahaan dan bagian dari brand global Bank OCBC,
perbankan asal Singapura yang didirikan pada 1932.

Great Eastern Group sendiri sebenarnya mempunyai dua anak perusahaan dengan fokus
produk berbeda

PT Asuransi Great Eastern General Insurance Indonesia berfokus menyediakan produk
asuransi umum. Sementara untuk Great Eastern Life Indonesia yang berfokus pada
asuransi jiwa.

Tapi bagaimana dari sisi legalitas keduanya? Temukan jawabannya lengkapnya disini yuk!
Mengenal Asuransi Great Eastern General IndonesiaSekilas Tentang Asuransi Great
Eastern Life IndonesiaLayanan Asuransi Great Eastern IndonesiaPilihan Produk Asuransi
Great Eastern IndonesiaHarga Premi Asuransi Great EasternCara Klaim Asuransi Great

Eastern IndonesiaRumah Sakit Rekanan Asuransi Great EasternPertanyaan Seputar Great
Eastern Insurance Indonesia Mengenal Asuransi Great Eastern General Indonesia

Baca Selengkapnya "Asuransi Great Eastern [Profil Perusahaan & Daftar Produk]"

f Share on Facebook v Share on Twitter (O Share on Whatsapp
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‘ ByBianca Astira &

___-_ ® comments

Berdasarkan laporan dari Otoritas Jasa Keuangan (OJK) premi yang dihimpun dari industri asuransi jwa mencapai Rp 184,32 triliun sepanjang
tahun 2021. Realisasi ini tumbuh 7,21% dibandingkan realisasi pada tahun sebelumnya yaitu sebesar Rp 171,93 triliun. Pada asuransi unit link
yang kian diminati masyarakat, manajer investasi akan mengelola alokasi investasi nasabah

Itu berarti, seperti produk reksadana. investasi pada unit link juga memiliki risiko serta tidak dapat dijamin hasiinya karena tergantung pada
kondisi ekonomi. PT Asuransi Jiwa Astra (Astra Life) yang merupakan perusahaan penyedia asuransi jiwa di Tanah Air mengungkap beberapa

biaya yang di untuk manfaat proteksi dan investasi dari premi unit link yang telah dibayarkan. Terdiri dari lima
komponen, simak yang wajib dipahami.

Pertame, biaya akuisisi sebagai biaya yang atas yang di dari asuransi. Meliputi biaya operasional,
biaya pemasaran, serta biaya lainnya yang besamya bervariasi antara produk dan perusahan asuransi. Biasanya dikenakan pada lima tahun
pertama dengan persentase tahun pertama 50% hingga 100%, tahun kedua sekitar 40% hingga 75% dan tahun ketiga hingga kelima 5%
hingga 15%.

Kedua biaya asuransi atau Cost of (Col) yang untuk manfaat asuransi dasar, yakni asuransi jiwa. Di Astra
Life, manfaat dasamya 3 in 1. Selain perfindungan jiwa, nasabah akan mendapat periindungan ferminal iiness dan cacat tetap hingga total
sekaligus.

Ketiga, biaya asuransi tambahan (Cost of Rider / COR) yang biaya untuk manfaat asuransi lainnya yang
selain manfaat asuransi dasar, seperti rawat inap, penyakit kritis dan sebagainya sesuai dengan pilihan nasabah.
Keempat biaya adm yang untuk layanan ional bulanan kepada nasabah, seperti pengiriman notifikasi tagihan jatun

tempo atau penerimaan premi dan laporan perkembangan dana investasi serta transaksi finansial nasabah

Kelima, biaya pengeloiaan investasi, biaya ini dikenakan dari nilai tunai yang diinvestasikan sebesar 1% sampai 3% per tahunnya. Biasanya
biaya ini sudah termasuk pada Nilai Aktiva Bersih asuransi unit link.

Windy Riswantyo selakuHead of Marketing, Branding & Digital Astra Life menegaskan bahwa asuransi unit link merupakan produk periindungan
dengan tujuan utama untuk manfaat i jiwa dan hingga usia 99 tahun.

“Dengan #GotYourBack, Astra Life terus berbagai konten edukasi finansial dan pemahaman produk asuransi
untuk mendorong financial iteracy keluarga Indonesia. Dengan demikian, masyarakat menjadi semakin cerdas dalam melakukan perencanaan
keuangan termasuk memahami produk asuransi agar bisa merasakan manfaat yang opfimal dari yang dimilikd,”
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Asuransi Plus Investasi, Bagaimana Sebenarnya Cara
Kerja Unit Link?
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BT ASURANS! JIWA ASTRA terdafiar dan diswasi oleh Otoritas Jasa Keuangan (OIK)

,

Puan Dorong Literasi Digital

Selain itu, agar nasabah dapat terus membayar biaya asuranst hingga usia nasabah tidak

Baca Juga
Rentan Terhadap Perubahan Iklim, Mentan Sarankan Petani Aceh Utara Ikut
Program Asuransi Pertanian

Ke
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Pengamat: Kompeten, calon Kepala
Pengawas Perbankan dan IKNB OJK

Jakarta (ANTARA) - Pengamat Perbankan Paul Sutaryono menilai calon Kepala Pengawas
Perbankan dan Industri Keuangan Non Bank (IKNB) Otoritas Jasa Keuangan (OJK) masing-masing
menmiliki kompetensi yang tinggi di bidangnya

Maka dari itu, diharapkan seluruh kompetensi calon Kepala Pengawas Perbankan dan IKNB 0JK
yang baru saja terpilih bisa menjadi modal kuat dalam menakhodai otoritas selama lima tahun ke
depan.

"Calon-calon tersebut sudah sesuai dengan harapan kata Paul kepada Antara di Jakarta, Selasa

Kendati demikian, ia mengingatkan bahwa tantangan OJK akan semakin tajam ke depannya, salah
satunya terutama di IKNB, yakni dalam industri perasuransian yang selama ini tampak lemah

Hal itu ditengarai dengan munculnya kasus Asuransi Jiwasraya dan Asuransi Jiwa Bersama (AJB)
Bumiputera yang belum tuntas hingga kini

"Kasus itu menimbulkan betapa pentingnya bagi OJK untuk memberikan perlindungan kepada
konsumen. Ditambah lagi, perlindungan terhadap data konsumen yang perlu diperhatikan ke depan,’
ungkapnya.

Sementara untuk industri perbankan, Paul menilai 0JK sudah berhasil mengawasi dengan baik
meski terdapat beberapa kasus yang lebih 1 lemahnya p internal

Di sisi lain, tantangan lainnya yang akan dihadapi Anggota Dewan Komisioner OJK yang baru adalah
potensi risiko kejahatan dunia maya atau cyber crime yang makin menjadi dan menghantui IKNB
maupun perbankan, seiring dengan kemajuan teknologi informasi

Panitia Seleksi (Pansel) Dewan Komisioner OJK baru saja menetapkan 21 kandidat yang lolos
seleksi tahap IV, yaitu afirmasi atau wawancara dan disampaikan kepada Presiden Rl pada awal
pekan ini

Untuk calon Kepala Eksekutif Pengawas Perbankan adalah Dian Ediana Rae yang pernah menjabat
sebagai Kepala Pusat Pelaporan dan Analisis Transaksi Keuangan (PPATK), Agusman yang saat ini
merupakan Direktur Eksekutif Kepala Departemen Audit Internal Bank Indonesia, dan Ogi
Prastomiyono yang pernah menjadi Direktur PT Bank Mandiri

Sementara untuk kandidat Kepala Eksekutif Pengawas Perasuransian, Dana Pensiun, Lembaga
Pembiayaan, dan Lembaga Jasa Keuangan Lainnya, Industri Keuangan Non Bank (IKNB) adalah
Pantro Pander Silitonga yang sedang menjabat sebagai Direktur Bisnis PT Bahana Pembinaan
Usaha Indonesia (Persero) dan iwan Pasila yang merupakan Direktur Utama, PT Asuransi BRI Life.

Kemudian, terdapat pula kandidat lainnya yakni Adi Budiarso yang merupakan Kepala Pusat
Kebijakan Sektor Keuangan Badan Kebijakan Fiskal Kementerian Keuangan
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*Setiop campaign atau program yang kami jalankan selalu terintegrasi 360 derajat
di seluruh media komunikasi yang relevan dengan target audiens kami”,

aporan kinerja industei asuransi jiwa yang
dirilis Asosiasi Asuransi Jiwa Indenesia {AAIl}
tekanan
industrl asuransi jiwa dampak pandemi mulai
mereda pada kuartal |l tahun 2021. Bahkan
kinerja pendapatan kuartalan yang dirilis AAIl,
Rabu (8/12/2021) sudah melampaui kinerja pada
12019 saat pandemi belum terjadi,
Menurut AAJl, kensistensi kinerja pendapatan
industri asuransi jiwa di kuartal 1 ditopang oleh
il nasiurnl dan

keuangan,
baik untuk memperoleh pwuks jiwa maupun manfaat
investasi.

Data AAIl menyebut industri asurans! jiwa Indonesia
mencatat total pendapatan prem| sebesar Rp149,36
triliun, 11,5%. tersebut
disumbang oleh kenaikan premi bisnis baru dan premi
lanjutan. Masing-masing premi tersebut tumbuh 17,6%
(v?V) menjadi Rp94,2 triliun dan 2,4% menjadi Rp55,15
triliun.

Rangaiandata tersebit menjadisinyal ositifindust

Kombinasi Media Digital dan Konvensional
Mengarungi tahun 2022, tim marketing Astra Life
sangat fokus pada konten edukatif yang diolah dengan
kreativitas tingg dan relevan dengan target audiens. Hal
ini dilakukan menimbang asuransi jiwa adalah produk

tim marketing Astra Life memiliki cara bekerja layaknya
“media” yang fokus melakukan riset konsumen, ide-
ide konten kreatif, produksi konten, serta melakukan
kolaborasi.

"Karena itu, bisa dilihat social media kami bertumbuh
sangat cepat dan memiliki engogement rate yang bagus.
Brand DNA kam! adalah Love Life, yang kemudian kami
turunkan dalam tema komunikasi tahunan dan juga pilar
konten komunikas! yaitu healthy life, happy life, heaithy
financial, serta do good to others,” beber dia,

Astra Life melihat tahun 2022 akan menjadi tahun
optimisme, dimana masyarakat berharap pandemi
akan segera usal. Sejalan dengan ini perusahaan ukan

terhadap tema
kreativitas konten, dan kolaborasi dengan influencer. Hal
ity Juga akan diperkuat dengan konten-konten edukas!

asuransl jiwa

i i Menurut
Windawati Tiahjadi, Presiden Direktur Astra Life, industri
asurans! Jiwa akan terus mencatatkan pencapalan yang
baik di tahun 2022. Hal ini juga terlihat dari maraknya
Inovasi-inovasi yang dilakukan para pelaku industri yang
memanfaatkan teknologl digital, atau biasa disebut
insuretech. "Kami juga melihat hal ini sebagai peluang

di masyarakat.

Lebih jauh Windawati menjelaskan, secara brand,
Astra Life fokus menyasar segmen milenial yang digital
savvy, sehingga media komunikasi yang digunakan lebih
ditekankan pada media digital seperti website, sosial
media: Instagram, Facebook, dan Twitter, Meski demikian,
media konvensional seperti media cetak, radio, dan OCH

untuk percepatan adaptasi teknologi serta
akses pelayanan melalul berbagai kolaboras,” tuturnya,

Windawati rlun:mbih kan, prediksi Astra Lﬂe sejalan

Namun karena Astra Life fokus menggarap segmen
milenal, maka porsi aktivitas komunikas! lebin banyak
ke media berbasis digital.

dengan OIK, yang
asuransi jiwa akan tumbuh double digit di tahun 22,
Astra Life sendiri selama tujuh tahun i selalu

Sebagal contoh ketika kami melakukan comgaign
9 i fonter i L

mencapai pertumbuhan positi di atas rata-rata industri.
*Kami optimistis hal ini akan terus berlanjut di tahun
2022, danter: ditahun-tahun

n

alan serentak tayang baik di sccial media, media cetak,

radio, OOH, serta website dan blog e denpn fase
d

berikutnya.”

B4 socaumpreT 0 | wawmwketingzaid

npaiga yang

| MARKETING |

Mana yang lebih efektif untuk Astra Life, media

digital atau konvensional? Keduanya menurut
i memiliki

Karena itu dalam pemilihan media, Astra Me selaiu

menyesuaikan dengan key messuge atau pesan

yang ingin disampaikan dan kepada siapa pesan

itu ditujukan.

Menyoal anggaran marketing di tahun
2022, hal ini akan disesuaikan dengan strategi
Inisiatif perusahaan secara keseluruhan. Namun
terkait produk dan distribusi, Windawati sedikit
membocerkan dengan mengatakan akan
ada peluncuran beberapa produk baru dan
pengembangan jalur distribusi di tahun 2022

Untuk segmen pasar, secara brand Astra Life
masih fokus pada segmen milenial atau generas
muda preduktif. Segmen tersebut, kata Windawati,
merupakan populas! terbesar saat ini dan dengan
Bbantuan teknolog] digital mudah dijangkau hingga
seluruh Nusantara, “Untuk jalur distribusi berbasis
partnership, kami tentunya menyesualkan dengan
segmen pasar dari perusahaan partner kami,"
imbuhnya,

Salah satu isu yang mengemuka dari
transformasi atau digitalisasi yakni kemungkinan

tenaza i digital.
“Untuk tim branding, sejak awal Astra Life berdiri,
kami telah fokus melakukan di lisasi dengan
penggunaan marketing tools untuk membuat
proses pekerjaan menjadi lebih efektif dan efisien,
serta pengambilan keputusan menjadi data
driven,” tandas dia.

i mengakul

akselerasi, namun saat ini masyarakat Indonesia
masih memili untuk berkonsultasidengan tenaga
pemasar secara tatap muka. “Tahun 2022 kami
akan terus melakukan ekspansi jumlah tenaga
pemasar, di samping tentunya juga pengembangan
jalur penjualan berbasis digital untuk segmen
milenial *

Dia percaya, SDM dan teknologl dapat berjalan
hand in hond karena keduanya melengkapi satu
sama lain. "Hal ini juzo sesual deruan keyakinan
kami, bahw yang Kat dengan
hati masyarakat perlu dibangun dengan sense of
empathy yang dihadirkan cleh sentuhan manusia
dengan memanfaatian teknologl,” pungKasnya. =

Tory Burhanudin
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Iskak Hendrawan Ditunjuk Jadi

Direktur Operasional & Tl IFG Life

PT Babana Pembinaan Usaha Indonesia {Persero)
atau Indonesia Financial Group (IFG) dan PT Bahana
Kapital Investa yang mempakan anak pernsahaan IFG
sekaligus pemegang saham PT Asuransi Jiwa [FG (IFG Life)
menetapkan Iskak Hendrawan sehagai Direktur Operasional
dan Teknologi Informasi TRG Life.  “Kami percaya
pengalaman panjang dan pencapaian Bapak Iskak dalam
membawa inovasi berkelanjutan, terutama di sisi teknologi
di perbankan maupun asuransi, akan berperan besar untuk
kemajuan IFG Lite,” njar Sekretaris Pernsahaan IFG, Beko
Setiawan, melalui keterangan tertulisnya, 6 Januar 2022,

Dengan demikian, susunan jajaran  Direksi IFG
Life terbaru sebagai berikut Direktur Utama: Haranto
Tamwidjaja, Direktur Kenangan dan Investasi: Farid Azhar
Nasution, Direktur Kepatuhan, Manajemen Risiko dan
Sumber Daya Manusia: Ei Wijanti, dan Direktur Operasional
dan Teknologi Informasi: Iskak Hendrawan, m  Aea
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Tugu Mandiri Ganti Nama Jadi Pertal ife: Dol k0|, Corporate Govemance
Pertalife lvan Harshap Direktur Pertalife Yusran Buxtamar, Direktur

Utamna Pertalife Hanindlo W Hadl, dan Direktur Pertalife Harls Anwar,
s3at memberikan keteangan pers mengenal perubahan nama dai PT
Azurarsi Jwa Tugu Mandin (AJTM) mengadi PT Perta Life Insurance, di
Y13, 17 Jarwani 2022




